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	GER 485
	CREDITOS
	

	
	
	
	

	PREREQUISITOS
	
	CODIGO
	

	
	
	CODIGO
	

	PERIODO LECTIVO
	3 DE SEPTIEMBRE AL 22 DE DICIEMBRE

	HORARIOS
	MARTES Y JUEVES

	
	20H50 A 22H10

	NÚMERO DE SESIONES
	32

	HORAS PRESENCIALES
	48

	HORAS NO PRESENCIALES
	96

	AULA
	G – 118

	PROFESOR: 
	Ec. Liliana Miño Quezada MBA.


	1. DESCRIPCION


El curso se desarrolla de manera  practica con el objetivo de tratar con la mayor sencillez y claridad la teoría y la aplicación del comercio y de las finanzas internacionales, a través de ejercicios, problemas y comentarios muy variados, que le permitirán al alumno tener una visión general de los cambios estructurales que ocurren en el mercado mundial y que conllevan a la necesidad de contar con habilidades especiales para intervenir exitosamente en el mismo. 

El curso aborda varios temas de naturaleza transcultural a partir del impacto cultural en el desarrollo organizacional, así como los efectos en la administración de recursos humanos y la comunicación, haciendo un análisis comparativo para los negocios de Asia Europa, Estados Unidos y América Latina
	2.  METODOLOGIA


Metodología a utilizarse dentro del aula

· Se realizarán debates de tema de actualidad siempre que estos se encuentren relacionados con la materia que se está dictando en ese momento. 

· Se realizara un Trabajo grupal (4 alumnos cada grupo), con el que se pretende acercar al alumno a la realidad de lo que se enfrentan muchas empresas cuando se plantean abordar nuevos mercados. Cada grupo elegirá un producto o empresa para que analicen cual es la situación actual para su proceso de internacionalización. Esta es la primera parte del trabajo que será entregada en el primer parcial. En el segundo Parcial se continuara con el mismo tema pero ahora se considerara la entrada a un posible mercado internacional. La segunda parte será entregada en el segundo parcial 

· A lo largo del semestre en cada clase se enviaran trabajos para desarrollar fuera de clases estos trabajos deberán ser presentados el día del examen. Los trabajos son individuales.

· Los alumnos deberán rendir una evaluación (aporte) previo al examen que servirá para reforzar sus conocimientos antes del examen de cada parcial.

Descripción del tipo de trabajos requeridos

· Los alumnos deberán desarrollar las tareas que son asignadas fuera de clases y presentarlas de manera individual en Formato tipo informe el día del examen.

· Los temas de los trabajos serán escogidos por los grupos y deberán ser entregados al profesor en la tercera clase. Los temas escogidos como trabajos  no podrán ser cambiados. No se aceptaran temas repetidos.

· Los trabajos  serán entregados en las fechas previamente establecidas.  
Participación en clase

· En todas las clases habrá participaciones, en vista de ser una materia en la que prima los comentarios de los estudiantes para enriquecer los conocimientos que se vayan adquiriendo.

3. OBJETIVOS

           3.1 GENERAL

	· Formar profesionales con sentido ético y humanístico, competitivos, con capacidad para aprovechar las oportunidades, para desarrollar y emprender empresas, proyectos y planes de negocios internacionales


           3.2 ESPECÍFICOS

	· Desarrollar la investigación de oportunidades de negocios y nuevos mercados internacionales que trasciendan en el desarrollo económico nacional, con capacidad para adaptarse a los cambios dados por los avances e innovaciones tecnológicos en mercados internacionales. 

· Adquirir una sensibilización de temas importantes en la administración transcultural, partiendo de un conocimiento básico sobre el comportamiento organizacional, el impacto cultural y la administración de recursos humanos, para desarrollar las habilidades y competencias necesarias para el entorno internacional de negocios.

· Obtener  una perspectiva general de los principales patrones de expansión internacional de las empresas.




	4.  CONTENIDO PROGRAMATICO


	Fecha y sesión
	COMPETENCIAS ESPECIFICAS
	UNIDADES / CONTENIDOS
	HORAS NO PRESENCIABLES
	EVALUACION

	Sept.

     4
 2007

1
	 
	Capitulo I El mundo de los Negocios Internacionales 

1.- Que son los Negocios Internacionales. 

2.-Modos de realizar los Negocios Internacionales.

3.-Influencias externas de los Negocios Internacionales.

4.- Fuerzas de Equilibrio.

	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 1 -75. (1 hora).
· Desarrollo del caso John Higgins. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 72 -75 
    (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. ( 1 hpra ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept.
6
2007

2
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales 

Política Internacional e Integración Económica

1.- Ventaja Absoluta y ventaja comparativa.

2.- Ganancias del comercio en términos de intercambio.

3.- Aportaciones Neoclásicas.

4.- Ejercicios y casos prácticos.
	Lectura: 

· Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo I pag. 2 –Desarrollo de ejercicios y casos.  Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo I pag (11 -13 ) (3 horas).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept 11
2007

3
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Política Internacional e Integración Económica

1.- El teorema H -O

2.- El teorema de igualación de precios de factores.

3.- El patrón del comercio en las ultimas décadas.

4.- Ejercicios y casos prácticos.
	Lectura: 

· Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo II pag. 18- 22  Desarrollo de ejercicios y casos.  Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo II pag (26-28 ) (3 horas).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept.
13
2007

4
	El alumno obtendrá como fortaleza una mayor comprensión de la forma en que se desarrollan los negocios internacionales.
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Cultura Internacional

1.- Descripción de la economía de los países.

2.- Aspectos macroeconómicos.

3.- Transición de una economía de mercado.


	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo IV Pag. 103-134 . (1 hora).

· Desarrollo del caso “El grupo Daewoo y la crisis financiera asiatica. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 132-134 
    (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. Informes Rondas TLC I y II ronda ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	  Sept 

     18
2007

5
	
	Primer Aporte primer parcial

Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Comercio Internacional

Economías de escala, monopolios y oligopolios.

1.- Monopolios y comercio Internacional

2.- Economías de escala y comercio internacional.

3.- La medición del comercio intraindustrial

4.- Ejercicios y casos prácticos.

	Lectura: 

· Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo III pag. 30-33  

     ( 1 hora)

· Desarrollo de ejercicios y casos.  Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo III pag (40 -41 ) (2 horas).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept. 20
2007

6
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Comercio Internacional

Integración económica comercial 

1.- Formas de integración económica

2.- Efectos estáticos y efectos dinámicos.

3.- Acuerdos comerciales GATT OMC, NAFTA 

4.- Ejercicios y casos prácticos.
	Lectura: 

· Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo V pag. 61-67  Desarrollo de ejercicios y casos.  Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo V pag  (72-74 ) (2 horas).

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo VI  Pag. 171-197 . (1 hora).
· 
	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept. 25
2007

7
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Comercio Internacional

Restricciones al comercio internacional 

1.- Los aranceles

2.- las cuotas.

3.- las subvenciones 

4.- Ejercicios y casos prácticos.
	Lectura: 

· Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo IV pag. 43 -48  Desarrollo de ejercicios y casos.  Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martinez. Capitulo IV pag (57-58 ) (3 horas)

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Sept. 27
2007

8
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Finanzas Internacionales.

1.- Características del mercado de divisas

2.- El proceso del comercio de divisas

	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo IX  Pag 263. 287 . (2 hora).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Oct.     2
2007

9
	
	Capitulo II El ambiente de los Negocios Internacionales.

Finanzas Internacionales.

Finanzas de las  exportaciones e importaciones.

1.- Estrategia de exportación e importación.

2.- Financiamientos
	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XVII  Pag. 505-534 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “sUNSET Flowers of New Zealand. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 532-534  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Librería de documentos. TLC Chile   ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Oct.  04

2007

10
	Realizara una planificación estratégica basada en el análisis y en el conocimiento del mercado, para el desarrollo de los NI
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Estrategia Organizacional.

Evaluación y selección de países

1.- Selección de tipos de producción.

2.- Elegir y evaluar variables

3.-Recolectar y analizar información

4.- Selección final del país.
	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XII  Pag. 377-407 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “Royal Dutch Shell de Nigeria. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 405-407  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. Informes Rondas TLC X Y XI  ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Oct.

 09
2007

11
	
	Segundo    Aporte.  
	· Revisar apuntes para el aporte ( 4 horas ) .

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Oct.  11

2007

12
	
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Estrategia Organizacional.

Estrategias de colaboración.

1.- Acuerdos de colaboración.

2.- Problemas de los acuerdos de colaboración

3.- Manejo de acuerdos extranjeros
	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XIV  Pag. 411 - 435 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “Alianza de areolines internacionales. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 433- 435  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. Informes Rondas TLC XII y XIII y Mini Ronda   ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Oct.

 16
2007

13
	
	Entregar Informe de la I parte del proyecto. 
	Lectura: 

Exposiciones de ese día. (4 horas)
	Exposición de Informe 

	Oct.

 18

2007

14
	
	Entregar Informe de la I parte del proyecto. 
	Lectura: 

Exposiciones de ese día. (4 horas)
	Exposición de Informe

	Oct.

 23
2007

15
	
	Examen Primer Parcial.
	Revisión de las clases y lecturas enviadas. (6 horas)
	Evaluación escrita. (Alumnos)

	Oct.

 25

2007

16
	
	Revisión de Exámenes.  Entrega de notas.
	
	Profesor – Alumnos

	Oct.
30
2007

17
	
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Estrategia de Marketing.

Marketing.

1.- Análisis del tamaño del mercado.

2.- Políticas de productos

3.- Producción, Marca y Distribución.
	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XIV  Pag. 471-502 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “Dental News y Hotresponse. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pa g. 500-502  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Librería de documentos. Estudio sobre la propiedad intelectual(1  hora)
	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.
01
2007

18
	Evaluara con una perspectiva global la organización de los recursos de la empresa.
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Estrategia de  los Recursos Humanos

Como administrar nuestra organización..


	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XX1  Pag. 629-665 . (1 hora).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.
06
2007

19
	
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Estrategia de Producción.

Manufactura Global y redes de Abasto, Estrategias, Gestión de la cadena de abastos. Calidad. Como ser mas competitivos basados en el principio de calidad.
	 Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XVIII   Pag. 537-562 . (1 hora).

· Desarrollo del caso “Corporacion DENSO y las relaciones con proveedores globales. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 559-562  (2 hora).
	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.
08
2007

20
	
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Riesgo Político y Estrategias de Negociación 

Los ambientes políticos y legales.

1.- El ambiente político.

2.- El impacto del sistema político.

3.- Formulación de estrategias políticas.

4.- El ambiente legal

 
	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo III  Pag. 79-100 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “Newton Minino en Indonesiaa. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 98-100  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. Informes Rondas TLC II y III ronda ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.
13
2007

21
	Conocerá la mejor manera de administrar los recursos financieros y oportunidades de negocios en el área internacional.
	Capitulo III El ambiente de los Negocios Internacionales.

Administración de las Finanzas Internacionales

Manejo de las Finanzas en Organizaciones Internacionales.

Financiación. Medios de Pago y Cobro.

	· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo XX  Pag. 601-626. (1 hora).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.
15
2007

22
	
	Primer Aporte segundo parcial.
Capitulo IV Perspectivas de los Negocios Internacionales.

Estrategias Corporativas y Competitivas

Análisis de Estrategias de come intervenir en el mercado Internacional.

Como realizar la negociación , el perfil del negociador, el negociador ideal 
	Lectura: 

Practica profesional de los Negocios Internacionales por Hector Felix Arese Editorial Norma. Primera . pag. ( 3 – 80) 1 Horas

Capítulo I Como negociar en cualquier parte del mundo  POR. Hendon . Hendon  Editorial Limusa  Parte 1 Pag. 3 – 37 (1  hora)  

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor))

	Nov.
20
2007

23
	
	Capitulo IV Perspectivas de los Negocios Internacionales.

Estrategias Corporativas y Competitivas

Hacia donde dirigirse en el mercado internacional, alianzas competitivas.

Conociendo otras culturas, tácticas y entrenamientos , como hacer concesiones
	Lectura: 

Practica profesional de los Negocios Internacionales por Hector Felix Arese Editorial Norma. Primera . pag. ( 351-364) 1 hora

Capítulo I Como negociar en cualquier parte del mundo  POR. Hendon . Hendon  Editorial Limusa  Parte 1 Pag. 38 – 80  ( 1  hora ) 

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	  Nov.
22
2007

24
	
	Capitulo IV Perspectivas de los Negocios Internacionales.

Como hacer Negocios en la Unión Europea

Integración económica Unión Europea

1.- La unión Europea

2.- Mercado Europeo Únicos

3.- Tratado de libre comercio TLCAN 


	Lectura: 

· Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan.
Editorial Prentice may. Decima Edicion. Capitulo VII  Pag. 203-231 . (1 hora).
· Desarrollo del caso “Wal – mart de Mexico. Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Lee H. Radebaugh. Daniel P. Sullivan..Editorial Prentice may. Decima Edicion.   Pag. 230-231  (2 hora).
· www.tlc.gov.ec . Lectura de TLC – Andino – Estados Unidos. Informes Rondas TLC IV y V ronda ( 1 hora ).

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.

27

2007


	Conoce y utiliza los tipos de acuerdos internacionales, y evalúa cual es la mejor manera de realizar negocios , desde el punto de vista del país .
	Capitulo IV Perspectivas de los Negocios Internacionales.

Crecimiento del  comercio e inversión global.


	Lectura: 

· Crisis Focales y Globalidad por Enrrique Sierra Castro Editorial EDIDAC , Pag, 57-103
 ( 2 Hora) 

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Nov.

29

2007

26


	
	Capitulo IV.

Perspectivas de los Negocios Internacionales
Protagonismo chino y mundialización Asiática 


	Lectura: 

· Crisis Focales y Globalidad por Enrrique Sierra Castro Editorial EDIDAC , Pag, 111 – 261 ( 2 Horas) 

	Preguntas acerca lecturas enviadas. (Profesor)

	Dic.

04

2007

27
	Desarrolla la capacidad para negociar en cualquier parte del mundo, basado en el principio de la estrategia del comercio internacional.
	Segundo Aporte del Segundo Parcial
	
	

	Dic.

06

2007

28
	
	Entregar Informe de la II parte del proyecto. Buscando oportunidades comerciales en
	Lectura: 

· Exposiciones de ese día. (4 horas)
	Preguntas acerca de las lecturas enviadas. (Profesor)

	Dic.

11

2007

29
	
	Entregar Informe de la II parte del proyecto. Buscando oportunidades comerciales en
	Lectura: 

· Exposiciones de ese día. (4 horas)
	Preguntas acerca de las lecturas enviadas. (Profesor)

	Dic.

13

2007

30
	
	Entregar Informe de la II parte del proyecto. Buscando oportunidades comerciales en
	Lectura: 

· Exposiciones de ese día. (4 horas)
	Preguntas acerca de las lecturas enviadas. (Profesor)

	Dic.

18

2007

31
	
	Examen Segundo Parcial
	Revisión de las clases y lecturas enviadas. (6 horas)
	Evaluación escrita (Alumnos)

	Dic.

20

2007

32


	
	Revisión de Exámenes.  Entrega de notas.
	
	Profesor – Alumnos


	5.  EVALUACIÓN


Actuación en clases

10 puntos

Deberes



10 puntos

Investigación


50 puntos

Trabajos de grupo

10 puntos

Control de lectura

20 puntos

Sub total


100 puntos

Calificaciódel parcial

100 puntos

Total



200 / 2 = 100 puntos

	6. BIBLIOGRAFIA BASICA


Texto: NEGOCIOS INTERNACIONALES
Autor JHOND DANIELLS, LEEH. RADEBAUGH ,  DANIEL P. SULLIVAN
Editorial: Prentice Hall
Edición: Décima Edición
Texto: NEGOCIOS INTERNACIONALES  


Autor: ALAN M RUGMAN, RICHARD M. HODGETS
Editorial: Mac Graw Hill
	7. BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTARIA


Texto: Relaciones Internacionales: Situación global en el siglo XXI
Autor: Pearson, Frederic S. & Rochester , Martin C

Editorial: McGraw Hill

Edición: Cuarta,  2000
Texto: La Nueva Clase Directiva Mundial
Autor: Rosabeth Moss Kanter

Editorial: Paidos
Edición: Primera Edición al español, 2000

Texto: Practica profesional de Negocios Internacionales
Autor: Hector Felix Arese
Editorial: Grupo Editorial Norma
Edición: Primera edición, 2003

Texto Crisis Focales y Globalidad
Autor: Enrique Sierra castro
Editorial: EDIDAC
Edición: Primera, 2000

Texto: Mundo rico, mundo pobre 

Autor: Luis de Sebastián
Editorial: Sal Terrae
Edición: Segunda
	8. DATOS DEL PROFESOR


	NOMBRES
	Liliana

	APELLIDOS
	Miño Quezada

	TITULO DE PREGRADO
	Economista

	POSTGRADO 
	MBA. En Adm. Negocios Internacionales

	EXPERIENCIA EN EL AREA
	5 años

	E-MAIL
	lilomqfin@hotmail.com


