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	1. DESCRIPCION


El contenido de la asignatura combina los aspectos teóricos y prácticos para llegar a conocer los criterios básicos de cómo hacer negocios en los mercados internacionales. El siglo XXI será el del intercambio internacional. Los países y empresas exitosas para ampliar su participación en la oferta exportable mundial deberán tener un gran poder de negociación. Es por esta razón que los profesionales deben conocer las diferentes técnicas de negociación para la solución de posibles conflictos mediante la implantación de acuerdos sensatos que les produzcan mayores benéficos comerciales. 
	2.  METODOLOGIA


Metodología a utilizarse dentro del aula

Se trabajará en base a procesos de aprendizaje activos y participativos.

Debates, conferencias y exposición de trabajos de investigación.

Al inicio de cada clase se hará un repaso de lo tratado en la clase anterior, y al final de la misma se entablará un diálogo interactivo entre profesor y alumnos.

Participación activa de los estudiantes mediante talleres de trabajo al final de cada unidad.

Descripción del tipo de trabajos requeridos

Al inicio del curso se enviará un Proyecto de investigación el cual deberá ser desarrollado en grupos de trabajo (máximo 4 personas dependiendo del número de estudiantes) y de manera simultánea al avance de la materia.  Los temas serán aprobados previamente por el profesor.

Participación en clase

Además de la presentación física del Proyecto, los estudiantes deberán realizar exposiciones de los avances parciales del trabajo.

Adicional al trabajo de investigación en todos los capítulos se ordenarán deberes para ser desarrollados en casa y revisados en clase.

En cada uno de los puntos del programa académico la pedagogía a utilizar será descriptiva y explicativa por parte del profesor, luego de lo cual los alumnos desarrollarán de manera individual y en grupo casos prácticos y talleres.  

3. OBJETIVOS

           3.1 GENERAL

	El objetivo es que el alumno entienda como se manejan los negocios internacionales, mostrándole un esquema general integrado de los aspectos mas importantes desarrollados en 4 fases:

· En la primera fase se hará una introducción al estudio de los negocios internacionales.

· En la segunda fase se aplicará la negociación en el campo internacional teniendo en cuenta todas sus etapas hasta llegar a la contratación, conflictos y arbitrajes, y se estudiarán las estrategias de la negociación internacional.

· En la tercera fase se estudiará el intercambio compensado como una forma de comercio exterior y que corresponde a una de las principales formas de relaciones económicas internacionales.
· La fase final tiene una característica singular porque se estudian los perfiles de los negociadores internacionales: coreanos, daneses, italianos, japoneses, norteamericanos, taiwaneses, venezolanos y franceses, como también el comportamiento de los negociadores colombianos.

La parte final del curso todo el esquema teórico es sometido a la práctica mediante el sistema de casos en talleres que le permitirán al estudiante realizar y analizar situaciones concretas.




           3.2 ESPECÍFICOS

	· Comprender el impacto de la Globalización en la competitividad de las empresas nacionales e internacionales y en el desarrollo de las diversas formas de negocios internacionales. 

· Comprender el término negocios internacionales, conocer las diversas formas como estos se llevan a cabo y saber la importancia de los negocios internacionales en un mercado globalizado. 

· Estudiar el concepto y la aplicación en las empresas de la Planeación Estratégica de los Negocios Globales, tanto para las PYMES como para las empresas grandes, y la evolución de las primeras en su proceso de internacionalización en nuestro país. 

· Conocer y aprender las técnicas de negociación internacional, por ser un elemento clave para el éxito de los individuos y organizaciones e instrumento de solución de conflictos. 

· Proporcionar bases teóricas, técnicas y procedimientos que ayuden a los estudiantes a desarrollar su habilidad negociadora en la solución de conflictos y proporcionar un marco analítico para la negociación. 




	4.  CONTENIDO PROGRAMATICO


	Fecha y sesión
	COMPETENCIAS ESPECIFICAS
	UNIDADES / CONTENIDOS
	HORAS NO PRESENCIABLES
	EVALUACION

	Mar.

 12
 2007

1
	 
	Presentación de la asignatura. Entrega y explicación del syllabus.

Conformación de los grupos de trabajo.

Orientación del trabajo de investigación. Establecimiento del contenido de lectura para el primer parcial.
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales
Pag. 2 a la 68

	

	Mar.
13
2007

2
	Obtiene como fortaleza una mayor comprensión de la forma en que se desarrollan los negocios internacionales.
	Los negocios internacionales

Modos de realizar los NI

Influencias externas de los NI

Fuerzas de equilibrio 
	Lectura: Bibliografía Complementaria
Negocios Internacionales 
Pag. 1 a la 75


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Mar.    14
2007

3
	
	Política Internacional 
Integración económica
Cultura Internacional
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pag. 104 a la 138


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Mar.
15
2007

4
	
	Comercio Internacional
Finanzas Internacionales


	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pag. 170 a la 202


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases.
Desarrollo de trabajos en clases.



	Mar. 19
2007

5
	
	Plantación estratégica global
Estrategia de organización

	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 240 a la 268


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases


	Mar. 20
2007

6
	
	Estrategias de colaboración
Acuerdos de colaboración

Manejo de acuerdos extranjeros
	Lectura: Bibliografía Complementaria

Negocios Internacionales 

Pág. 411 a la 435


	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.

	Mar.

21
2007

7
	
	Estrategia de producción
Estrategia de Marketing
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 296 a la 332


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Mar.

22
2007

8
	Realizara una planificación estratégica basada en el análisis y en el conocimiento del mercado, para el desarrollo de los NI
	Marketing
Análisis del tamaño de mercado

Políticas de productos

Producción, Marca , Distribución
	Lectura: Bibliografía Complementaria

Negocios Internacionales 

Pág. 471 a la 502

	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases.
Desarrollo de trabajos en clases.



	Mar.

 26
2007

9
	
	 Aporte 
Promoción de las exportaciones

Comunicaciones Internacionales


	Lectura: Bibliografía Complementaria

Practicas de Negocios Internacionales 

Pág. 107 a la 216

	Aporte 

	Mar. 27
2007

10
	
	Evaluación y selección de países
Selección de tipos de producción

Elegir y evaluar variables

Selección final de país
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 377 a la 407


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Mar.

 28
2007

11
	Evaluara con una perspectiva global la organización de los recursos de la empresa.
	Estrategia de la administración de los recursos humanos
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 364 a la 398


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Mar. 29
2007

12
	
	Riesgo política y estrategias de negociación
Como realizar la negociación
El perfil del negociador
	 Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 398 a la 428


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases
Desarrollo de trabajos en clases.

	Abril

2
2007

13
	
	Administración de las finanzas internacionales.
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 428 a la 460


	Preguntas de control sobre lectura y sobre materia impartida en clases

	Abril 3
2007

14
	Conocerá la mejor manera de administrar los recursos financieros y oportunidades de negocios en el área internacional.
	Finanzas de las exportaciones e importaciones.
Estrategia de exportaciones e importaciones.

Financiamientos.


	Lectura: Bibliografía Complementaria

Negocios Internacionales 

Pág. 505 a la 534

	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.



	Abril 

4
2007

15
	
	Estrategia corporativa y competitividad nacional
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 468 a la 501


	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.



	Abril

 5
2007

16
	
	Estrategia de producción
Manufactura Global y redes de abasto.

Gestión de la cadena de abastos.

Como ser mas competitivos basados en el principio de la calidad
	Lectura: Bibliografía Complementaria

Negocios Internacionales 

Pág. 537 a la 562

	 Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.

Desarrollo de trabajos en clases



	Abril
9
2007

17
	
	Como hacer negocios en la Comunidad Europea.

	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 502 a la 530


	Preguntas de control sobre lectura y materia impertida en clases.

	Abril.

10
2007

18
	Conoce y utiliza los tipos de acuerdos internacionales, y evalúa cual es la mejor manera de realizar negocios , desde el punto de vista del país .
	Como hacer negocios en Japón.
Protagonismo Chino

Mundializacion Asiática
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pág. 540 a la 570

Lectura: Bibliografía Complementaria

Crisis Focales y Globalidad 

Pag. 111 a la 261


	Preguntas de control sobre lectura y materia impertida en clases.

	Abril.

11
2007

19
	
	Como hacer negocios en América del Norte
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pag. 576 a la 600

	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.

	Abril.

12
2007

20
	
	Como hacer negocios en las naciones no pertenecientes a la triada.
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pag. 610 a la 640


	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.

Desarrollo de trabajos en clases.



	Abril.

16
2007

21
	Desarrolla la capacidad para negociar en cualquier parte del mundo, basado en el principio de la estrategia del comercio internacional.
	Retos futuros de los negocios internacionales.

Crecimiento del comercio e Inversión Global. 
	Lectura: Bibliografía Básica

Negocios Internacionales

Pag. 644 a la 687

Lectura: Bibliografía Complementaria

Crisis Focales y Globalidad 

Pag. 57 a l 103

	Preguntas de control sobre lectura y materia impartida en clases.

	Abril.

17
2007

22
	
	Revisión del primer grupo de informes

	
	Evaluación individual de exposiciones 

	Abril.

18
2007

23
	
	Revisión del segundo grupo de informes.
	
	Evaluación individual de exposiciones 

	   Abril
19
2007

24
	
	Examen
	
	


	5.  EVALUACIÓN


Trabajos en clase


30 puntos

Investigación


20 puntos

Control de lectura

50 puntos

sub. total


100 puntos

Calificación del parcial

100 puntos

Total



200 / 2 = 100 puntos

	6. BIBLIOGRAFIA BASICA


TEXTO. Negocios Internacionales. AUTOR. Alan M. Rugman y Richard M. Hodgetts . EDITORIAL. McGraw Hill. Ultima Edición.
	7. BIBLIOGRAFIA COMPLEMENTARIA


1.- TEXTO.  Negocios Internacionales por Johnd: Daniels . Editorial Prentice Décima     Edición.
2.- TEXTO. Economía Internacional por Aurela bengochea/ Mariam Camarero/ Manuel Cantavella/ Inmaculada Martínez 

3.- TEXTO. Practica profesional de los Negocios Internacionales por Héctor Félix Arese Editorial Norma. Primera 
	8. DATOS DEL PROFESOR


	NOMBRES
	Liliana

	APELLIDOS
	Miño Quezada

	TITULO DE PREGRADO
	Economista

	POSTGRADO 
	MBA en Negocios Internacionales

	EXPERIENCIA EN EL AREA
	5 años

	TELEFONO
	2395236 

	E-MAIL
	lilomqfin@hotmail.com
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